Como consultar projecédo de vendas no Portal Executivo?

Produto: Portal Executivo

1.0 Na pégina inicial do Portal Executivo clique na aba Vendas, e em seguida na opcéo Projecéo de Artigos Relacionados
Vendas.

® Como consultar os motivos de
ndo venda para o Pré Pedido?
e s ot A s s * Emo 503 a0 acessar portal de
D ones v e is 162009, integragdo MaxPromotor
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1 Venda por Prazo (Plano de Pagamento) @ A 2> @

Veja como estd = distribuic3o da venda nos planos de pagaments disponiveis na empresa. Nessa rofina, vocS poderd sslecionar os planos d pagamento que vocé
tem necessidads de analisr. Estéo disponivess informacbes sobre vends, positivacio de dlentes e produtos, desconto = bonificac3o agrupados por Equipes, RCAS,
Clients, pedidos e Produtos.

'y Venda por Cédigos de Cobranca @ v & @

Assim como na rotina 'Vendas por Prazo, permite que vejamos a distribuigio da venda nos diversos Cédigos de Cobranga disponivels na empresa. Selecion o5
alvos dessjados < veja informagdes sobre venda, positivagso de clientes e produtos, descontos e vendas bonficadas agrupadas por Equipes, RCAs, Clientes,
Pedidas 2 Produtos

o 1% Posicio, Tinos de Venda ¢ Origem de Pedidos /3 (B

Nessa rotina, vocé poders verficar o status, crigem & tipo dos pedidos gerados em um dsteminado periodo. Esto disponiveis fitros de posicio de pedidos
(Pedidos Bloqueados, Pendentes, Liberados, Faturados, Montados ou Cancelados), Tipos de Venda e Origem (Saicéo de Vendas, Telemarketing, Balcéo Resenva &
Forca de Vendas),

e 117 Projecio de Vendas @)

Acompanhe 2 projaco de vendss para  sua quips no més vigents. Nessa rotina, est3o disponis 5 venda 50 decli .
0 més anterior & no més vigente. O sistema indicard com uma seta ascendente as estiverem com uma projecs: ue avends do
més anterior. Caso a projecio sejs menor, uma seta vermeha serd mostrada.

= 1y Vends por Praca | Reta A &) B

Acompanhe 2 venda nas diversas rotas € pragas nas quals vocé possui algum cliente ativo. Com base nessas informagaes, sers possivel definir cidades onde existe
um maior potencial de venda. EstBo disponiveis informagaes de Venda, Bonifica3o, Positivag3o de Clientes e Produtos, Populagao, Clientes Ativos, dentre outras,
‘agrupadas por Rotas, Pragas, Equipes, Representantas, Clientes, Pedidos @ Produtos.

o1y Analitico de Vendas / @
Veia informactes sobre todos os pedidos enviados 3 empresa sm um determinado periodo. Vocé pode filrar s informaches atravis de Filial, Equipe &

Representants. As informabes tambem podem ser agrupacss dinamicaments no grid ds dados. Recursos e exportacio estso disponiveis 3través de permissao
especial

1.1 Ja dentro da pagina de proje¢do de vendas preencha os filtros e clique no botéo Pesquisar.
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Projecéo de Vendas|
Ve més vigente - Rotin 146 (respetando os crtérios de projecso utilzados internamente pela rotina,
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que procurava?

Sugira um artigo



https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=4653407
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=4653407
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=87130338
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=87130338
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=19562705
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=19562705
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=20480366
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=20480366
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=9470662
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=9470662
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=9470662
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=9470662
https://basedeconhecimento.maximatech.com.br/pages/viewpage.action?pageId=9470662

	Como consultar projeção de vendas no Portal Executivo?

